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 ■ tågesikring

AF OskAR lUNd

Den danske producent af tå-
gesikring mod indbrud, ty-
veri og hærværk, Protect, 
præsterer vækst og større 
overskud for andet år i træk 
og er nu den største leveran-
dør i verden. Det er især eks-
porten, som rykker.

»Vi eksporterer nu tågeka-
noner til mere end 40 lande. 
De største eksportmarkeder 
er fortsat England, Italien, 
Frankrig og Spanien, men 
vi satser nu også på en ræk-
ke lande i Sydamerika, hvor 

potentialet er stort, fordi de 
har høje indbrudsrater per 
indbygger,« siger adm. di-
rektør Poul Dalsgaard, Pro-
tect A/S i Aarhus, til dagbla-
det Børsen.

Tab på store kunder

Forrige år måtte Protect på 
grund af fi nanskrisen sluge 
et tab på et par store kunder 
i England. 

Men i regnskabsåret 
2009/2010 er det lykkedes 
at opnå langt bedre resul-
tater med en ny distributør 
og egne sælgere. Eksporten 
i Protect udgør nu over 70 
pct. af omsætningen og er 

stigende. Af konkurrence-
mæssige årsager oplyser 
Protect ikke sin omsætning.

Tempo fastholdt

Efter et rekordregnskab 
med kraftig vækst på både 
top- og bundlinie året før 
har Protect fastholdt tempo-
et med en fremgang i brutto-
fortjenesten på 28 pct. til 8,3 
mio. kr. i 2009/2010 fra 6,5 
mio. kr. i 2008/2009. Over-
skuddet før skat steg med 50 
pct. til 3 mio. kr. fra 2 mio. 
kr. året før. 

Den bogførte egenkapital 
var 4 mio. kr. ved udgangen 
af september.

»I England har vi fået en 
række interessante kunder 
som for eksempel Sainsbury 
og Tesco, som er en af Euro-
pas største supermarkeds-
kæder, samt The Post Offi ce 
med posthuse og pengeauto-
mater overalt i England. I 
fl ere lande har McDonald’s 
og engroskæden Metro valgt 
at tågesikre med Protect, 
mens blandt andre 7-Eleven, 
Q8 og supermarkedskæden 

Kiwi minipris i Danmark 
har valgt vores løsning,« si-
ger Poul Dalsgaard.

Han ejer Protect sam-
men med to andre aktio-
nærer, Danica-Elektronik 
i Allerød og Mast Holding i 
Hasselager ved Aarhus. 
Mast Holding ejer den un-
derleverandørvirksomhed, 
som fremstiller tågekano-
nerne for Protect, der selv 
beskæftiger 10 ansatte med 
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MiNdRE OG 
MEllEMstORE

sodexos kantiner brager frem
Den familieejede franske koncern Sodexo fort-
sætter sin kraftige vækst på det danske mar-
ked for kantinedrift, rengøring osv. I det sene-
ste regnskabsår steg omsætningen med 17 pct. 
til 213 mio. kr., mens resultatet blev et overskud 
på fi re mio. kr. før skat. 

»Virksomheden oplever en tendens til kon-
solidering i branchen, hvor fi nanskrisen har 
betydet øget fokus på omkostninger, samt at 
kunderne ønsker at have velkonsoliderede leve-
randører, som man ikke risikerer bukker under 
i den skarpe konkurrence,« skriver ledelsen i sin 
beretning.  Sodexo i Danmark har netop fl yttet 
hovedkontoret fra Middelfart til Taastrup.  jb

kokillestøberi igennem krisen
Den lille familievirksomhed Tåsinge Kokille-
støberi på Sydfyn har klaret sig igennem kri-
sen med en mindre nedgang. Det fremgår af et 
frisk årsregnskab, hvor bruttoresultatet er fal-
det fra 4,1 mio. kr. til 3,5 mio. kr. Bundlinjen vi-
ser et overskud på 135.000 kr. før skat. Støberiet 
med syv ansatte har specialiseret sig i alumini-
umsprodukter, der bruges i møbelindustrien, 
til elartikler og som dekorative afslutninger på 
hegnspæle og pæle til både- og badebroer.  jb

kiev-virksomhed på dansk opkøb
Halvdelen af SCR Gruppen i København er for 
et uoplyst beløb blevet overtaget af danskejede 
Ciklum Ltd., der har hovedkvarter i Kiev, Ukrai-
ne og siden 2002 har specialiseret sig i outsour-
cing af opgaver inden for systemudvikling.

Ifølge planen vil Ciklum på et tidspunkt og-
så overtage den anden halvdel af SCR, der er 
grundlagt for knap 25 år siden. Ud over at re-
kruttere og formidle IT-medarbejdere har SCR 
også hjulpet sine kunder med at outsource sy-
stemudvikling til lavtlønslande.

Ifølge parterne vil SCR Gruppen fortsætte i 
eget navn og med den samme ledelse og tjene-
ster. Dog vil man fremover fokusere endnu mere 
på projektsalg til storkunder.

I forbindelse med overtagelsen får SCR ny, ar-
bejdende bestyrelsesformand i skikkelse af Vig-
go Elmetofte, der har en fortid som bl.a. konsu-
lentdirektør i Cap Gemini.  teddy

Overtager marine-service
Hellers, der er et maritimt varehus med base i 
Kastrup, har indgået en samarbejdsaftale med 
Raymarine, hvis kunder man fremover skal ser-
vicere. På sit serviceværksted i Kastrup har Hel-
lers allerede  medarbejdere med fl ere års indgå-
ende kendskab til  Raymarines produkter. Det 
samme gælder på salgssiden.  teddy

vækst til hirtshals havn
Hirtshals Havn kan se tilbage på året 2010 som 
et år med vækst og rekorder. 123.000 lastbiler, 
svarende til en stigning på godt 4 pct., passerede 
i 2010 den nordjyske havn, der har haft vækst 
på hele transportsegmentet. Passagertrafi kken 
satte rekord med 2,1 millioner passagerer, der 
valgte at rejse via den nordjyske havn. De tre re-
derier Color Line, Fjord Line og Smyril Line har 
samlet i 2010 transporteret 599.000 personbi-
ler. Fra 2009 til 2010 blev der i alt transporteret 
1,3 millioner gods over Hirtshals Havn, hvilket 
er en stigning på 6,4 pct.  MEK
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 Danske tågekanoner 
vinder frem i verden

Resultat før skat 3,2 mio. kr.

Egenkapital 4 mio. kr.

Antal ansatte 10

Protect A/S

AARHUS

Bruttofortjeneste

2009-10

8,3 mio. kr.

Ejere Mast Holding ApS
De2nator Aps
Danica-Elektronik A/S

den aarhusianske producent af 
tågesikring, Protect, er på 10 år 
vokset til at blive den største spiller 
i branchen på verdensplan med salg i 
mere end 40 lande
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udvikling, salg og admini-
stration.

I Danmark har Protect, 
der blev grundlagt i 2001, 
samarbejdsaftaler med over 
300 alarminstallatører og 
dækker over 95 pct. af mar-
kedet for tågekanoner her i 
landet. 

I udlandet har Protect et 
net af distributører i mere 
end 40 lande. Tågekanoner 
monteres sammen med tra-
ditionelle tyverialarmer. Si-
den starten for 10 år siden 
har Protect produceret og 
installeret over 40.000 an-
læg med tågesikring over he-
le verden.

Største aktør

Protect har arbejdet sig op 
til at blive den største aktør 
i branchen på verdensplan. 

De største konkurren-
ter kommer fra Belgien,  
England og Italien, mens 
Protect i dag kun møder 
den anden danske produ-
cent, MSS Professional, på 
få markeder, oplyser Poul 
Dalsgaard.

»Vi forventer at vokse 
med 20 pct. især på eksport-
markederne i 2010/2011 i 
forhold til året før. Indtje-
ningen følger med, men vi 
investerer meget i at opdyr-
ke nye markeder,« siger han.

Testet og godkendt

I april 2010 blev den nye 
europæiske Cenelec-norm 
indført for tågekanoner. 
Foreløbig er Protect den 
eneste producent, som har 
fået testet og godkendt sine 
tågekanoner efter den nye 
norm hos et akkrediteret te-
stinstitut. 

Tågekanonerne er des-
uden godkendt efter forsik-
ringsselskabernes nationale 
normer i Holland, Danmark 
og Norge.

oskar.lund@borsen.dk

■■ Mode

AF BJARNE BANG

Prisen på bomuld er fordob-
let og har aldrig været høje-
re, lønningerne på de kine-
siske tøjfabrikker stiger og 
stiger og for at fuldende bil-
ledet, så kræver mange af fa-
brikkerne, at eksempelvis 
danske tøjproducenter be-
stiller et større stykantal ad 
gangen. 

Men trods de stigende 
omkostninger har modetøj-
svirksomheden Redgreen 
strategisk besluttet ikke at 
øge sine salgspriser, for når 
konkurrenterne sender om-
kostninger videre til kun-
derne, så åbner det nye mu-
ligheder for, at den østjyske 
virksomhed kan øge sit salg 
og tage markedsandele.

Tre muligheder

»Når prisen på bomuld går 
op, så har man tre mulig-
heder: Øge sine salgspriser, 
sænke sin indtjening eller 
»snyde på vægten« og er-
statte en del af bomulden 
med andre og billigere ma-
terialer. «

»Vi rører ikke ved vores 
kvalitet, vi tror på, at vi står 
os bedst ved at blive end-
nu bedre købmænd, ar-
bejde smartere og accepte-
re lidt mindre marginer. Vi 
har i dag en rigtig god pris-
struktur med de rigtige pris-
niveauer, som kunderne er 
glade for. 

Det vil ikke lave om på, 
selv om Tommy Hilfiger, 
Gant og andre konkurrenter 
i vores segment sætter pri-
serne op,« siger adm. direk-
tør Michael Andersen, der 
som mindretalsaktionær 
ejer virksomheden i Stilling 
ved Skanderborg sammen 
med Søren Hanssen, an-
den generation i Vejle-køb-
mandsfamilien Hanssen.

Øgede omsætning

Michael Andersen erken-
der dog, at der naturligvis 
er en smertegrænse et sted. 
Hvis bomulden stiger yder-
ligere 10 eller 15 pct., så vil 
de to ejere nok overveje  
deres strategiske valg for ik-
ke at ødelægge den gode ud-
vikling, som Redgreen er in-
de i.

Selskabet øgede i fjor sin 
omsætning med hele 32 pct. 
og har nu igen passeret de 

100 mio. kr., og på bundlin-
jen er resultatet før skat for-
vandlet fra et minus på små 
8 mio. kr. til et plus på godt 
7 mio. kr. 

Forvandlingen starte-
de for tre år siden, da Mi-
chael Andersen og Søren  
Hanssen indledte deres 
partnerskab i virksomhe-
den, som i sin snart 30-årige 
historie har haft rigtig man-
ge underskudsår. 

Kun to af de små 40 med-
arbejdere er ikke blevet skif-
tet ud de seneste år, alle leve-
randører er erstattet af nye, 
lagerfunktionerne er out-
sourcet og Redgreen-kollek-
tionerne er nu igen præget af 
det maritime look, som det 
hele egentlig startede med. 

Der satses også i dag me-
re end tidligere på online-

markedsføring – hvilket 
også gerne skulle give mu-
lighed for at udbrede kunde-

gruppen til de 20-30 årige. 
I dag handler det primært 
om folk i aldersgruppen 35-
55 år. 

»Det ser rigtig godt ud for i 
år. Omsætningen stiger med 
mindst 20 pct. – og så har 
jeg endda været forsigtig, så 
jeg er sikker på at kunne le-
vere – og indtjeningen skal 
blive endnu bedre end i fjor. 
Vi får nye kunder, vi sælger 
mere til de eksisterende, og 
det er først og fremmest vo-
res engrossalg, som trækker, 
men vi øger også antallet af 
konceptbutikker,« siger di-
rektøren.

Flere butikker

Der står i dag Redgeen over 
døren på godt 35 butikker i 
Danmark, Tyskland, Norge 

og Sverige, men han venter, 
at der om et år er 50 kon-
ceptbutikker. En aftale med 
ny masterfranchisetager i 
det nordvestlige Tyskland 
er netop kommet på plads. 
Han åbner i hvert fald fem 
nye Redgreenbutikker.

Mere kontrol

I dag hentes 65 pct. af om-
sætningen ved salg til multi-
brandforhandlere, men tan-
ken er, at den andel på sigt 
skal være 50 pct., således 
at halvdelen af volumenen 
hentes i egne eller franchise
ejede butikker, hvor selska-
bets har kontrol med, hvad 
der sker.

bjarne.bang@borsen.dk 

mindre og mellemstore  virksomheder

Protect er nu den 
største leverandør 
af tågesikring mod 
indbrud, tyveri og 
hærværk i verden 
og forventer at 
vokse med 20 pct. 
især på  
eksportmar- 
kederne i indevæ-
rende  
regnskabsår .  
Foto : Protect

Højere omkostninger åbner 
muligheder for modefirma

Før skat 7,4 mio. kr.

Driftsresultat  8,3 mio. kr.

Egenkapital 25,1 mio. kr.

Brutto 25,1 mio. kr.

Ansatte 31 gns.

Redgreen A/S

STILLING

Ejer
2010

Søren Hanssen 
og Michael Andersen

Trods kraftige 
prisstigninger på 
bl. a. råvarer har 
Redgreen beslut-
tet ikke at øge sin 
salgspriser

Oplevelsen
af

erfaring!

Book dit næste møde på 
Radisson Blu Falconer Hotel og 
få gavn af vores mere end 50 års 
erfaring. Oplev Brain Food, nem 
parkering og metro til døren.

3815 8020
radissonblu.com/falconerhotel-copenhagen

Dagmøde fra

  595,-
 per person


